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ПРИНЦИП НА ПАРТНЬОРСТВО 
(Регламент 1302/2013 – дава минималните изисквания)

• Оперативните програми са инструмент за реализиране на публични 

политики;

• Партньорство на всички етапи в  процеса на усвояване на 

евросредствата;

• Участие на социално-икономическите партньори, представителите на 

гражданското общество и целевите групи

• Европейски кодекс за поведение – рамка за партньорство
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ЦЕЛИ НА ПАРТНЬОРСТВОТО

• По-голяма ефективност на програмите и наблюдението;

• Осигуряване на прозрачност на решенията;

• По-силна ангажираност към постигане на резултати;

• Развитие на капацитета на секторно и регионално ниво
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ПОДГОТОВКА НА ПОКАНИТЕ ЗА ПОДБОР НА 

ПРОЕКТИ – НАЙ-ВАЖНА ФОРМА НА ПАРТНЬОРСТВО

• Разработване на процедури, адекватни на реалните потребности на 

целевите групи;

• Ясни критерии за подбор на проекти;

• Опростени процедури за кандидатстване, изпълнение и отчитане на 

проектите;

• Ефективен контрол върху процеса на изпълнение

• Механизъм за партньорство на оперативно ниво – тематични работни 

групи

• Изключване на конфликт на интереси и осигуряване на 

равнопоставеност
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ПОУКИ ОТ ПАРТНЬОРСТВОТО

• Публичните консултации са повече информативни отколкото 

консултативни;

• Няма достатъчно време за съгласуване на позиции с членовете;

• Отсъствие на обосновка при отказ на приемане на предложения от 

партньорите;

• На регионално ниво процесите на партньорство са формални;

• Неефективна мерки за информиране и обучение от страна на 

администрацията
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ЗА ПО-ЕФЕКТИВНО ПАРТНЬОРСТВО

• Излизане извън единствената форма на партньорство – участие в 

Комитетите за наблюдение;

• Осигуряване на пълна прозрачност на процеса на оценяване, 

договаряне и отчитане на изпълнението на проектите

• Участие на партньорите в процедури, свързани с повишаване на 

капацитета на бенефициентите;

• Включване на партньорите като междинни звена;
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